
「事業再生・Ｍ＆Ａ 研究」 
プロフェッショナルセミナーのご案内 

最近のサービサー業界の動向 
① 債権買取市場の動向 買取価格の推移と相場 

② デューデリジェンス 価格査定の考え方 

③ サービサー対策 対サービサー交渉のポイント 
 

講師：望月 保秀（もちづき やすひで） 
株式会社プロフィットリソース 代表取締役 

過去、ＩＲサービサーに勤務し、債権回収業務、事業再生ストラクチャーについては全国指折りのターン

アラウンドマネージャーである。現在、ターンアラウンドの現場においては、私的整理、法的整理の損切り

のファーストステージは勿論のこと、セカンドステージであるオペレーションまでのストラクチャーを斬新

的に提供する。 
また、過去の事業再生に関する様々な功績より、某債権回収会社からの業務オファーもあり、サービサー

側としての事業再生の活躍でも実績をもつ。 
今回のセミナーは現状のサービサーの動向から対処方法までをレクチャーいただく。 
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【セミナー実施要綱】 

日時：平成21年6月9日(火)15:00～16:30 
主催：ＮＰＯ首都圏事業再生支援センター（問合せ TEL：03-5957-3786） 
場所：東京都新宿区四谷 3-13-20 四谷 YSビル 2F 株式会社エム・エム・プラン 
参加費用：３，０００円/名（ＪＳＫ・ＮＰＯ会員） 

参加費用：１０，０００円/名（一般・入会希望） 

※セミナー終了後に１６：３０～事業再生研究会の「実務推進会」を行います。事例研究等の有意義な会

でございます。引き続きご参加のほどよろしくお願いします。            


